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POR SARA CARVALHO

Crise economica:

oportunidade

de bons negocios!

™m 2014, ja se ouviam os rumores
de que o ano seguinte seria de reces-
sdo econdmica, e o que certificamos
em 2015 € que ndo se tratavam apenas
de rumores, mas da constatacao acer-
ca das consequéncias de como o Pais
era conduzido. Vemos, agora, inflacao
em alta, aumento do ddlar, restricoes
de crédito, ampliacao das dividas em
atraso etc. Nesse sentido, o indica-
dor Serasa Experian de Inadimpléncia
das Empresas mostra que as empre-
sas brasileiras comecaram o ano com
mais dividas atrasadas, apontando
12,1% de crescimento de inadimpléncia
financeira no primeiro trimestre de
2015, €M comparacao com o mesmo
periodo de 2014.

Apesar de todos os problemas eco-
némicos, segundo o economista
brasileiro e ex-ministro da Fazenda
Mailson da Noébrega, o Brasil vive
uma crise e nao um colapso, ou
seja, Nao iremos esmorecer como a
Argentina e a Venezuela. Isso signifi-
ca que, em meio a essa turbuléncia,
também é possivel ter a oportunida-
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de de se fazer bons negodcios e obter
chances de crescimento.

O “qué” insdlito da questdo surge na
sua possibilidade. O que deve ser de ci-
éncia de todos, principalmente de em-
presarios empreendedores, é que, em
momentos de estagnacao e crise, o mer-
cado abre novas frentes a serem traba-
Thadas. Com as incertezas, pessoas ten-
dem a retornar a habitos mais antigos e
a usufruir de servicos mais ‘t;ésicos, po-
rém, nao querem ficar desatualizadas
de acordo com as novas tendéncias tec-
noldgicas e de comportamento. Entdo,
as palavras certas a serem usadas no
momento sdo inovacao e otimizagao.

Pessoas, nessa época de financas enxu-
tas, compram e reparam carros usados,
em vez de comprar novos; restauram
roupas e sapatos usados; reformam
suas casas, pois 0 acesso ao crédito
estara mais restrito a financiamentos
imobiliarios etc. Aqui, o diferencial ¢
a oferta a esses clientes, uma vez que
produtos e servicos devem ser moder-
nos e de qualidade, com preco acessivel.
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Assim, para ndo deixar de agarrar as
oportunidades de bons negdcios em
meio a crise, a empresa deverd ficar
atenta a saude e a gestao financeira.
E, é claro, os custos deverao ser en-
xutos. Portanto, torna-se obrigatério
realizar analise de fluxo de caixa perio-
dicamente e reformulacdo do plano de
negdcio; refazer planos estratégicos e
orcamentarios; e tragar novos projetos
de cobrancas. A contratacdo de uma
empresa de consultoria ou de servicos
especializados pode ajudar a atingir
o0 objetivo de crescimento, bem como
a participacao de cursos, palestras e
treinamentos que instruam os empre-
endedores a respeito do assunto.
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